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Un informe del Foro Económico Mundial revela que las empresas 
argentinas pagan sueldos del Primer Mundo a los gerentes y 
salarios del Tercer Mundo a sus empleados comunes. 


Y Pese a que los empresarios se quejan 
por los salarios que pagan a sus obreros 

y empleados rasos, éstos son mucho 

más “competitivos” a nivel internacional que 
los gerentes. 


Y Los ejecutivos argentinos son los sextos 
mejor remunerados de un ranking de 

59 países. Ganan más que en muchos 
países del Primer Mundo, como Japón, 
Inglaterra, España y Canadá, entre otros. 


Y En cambio, los empleados no jerárquicos 
quedan relegados entre los puestos 20 y 30 
en la escala mundial de sueldos, más en 
línea con las retribuciones de países 

del sudeste asiático y latinoamericanos. 
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marcas interna 
Nobleza Piccard 


n o 
1,2 millones de dólares en 


el Snow Con 
(Concurso de 

una serie de : A : 
mocionales que se desa- 
rrollarán durante el mes 

de agosto próximo en los 
'principales « s de ski 
«del país. El concurso de 
Lucky se largará en Bari- 
loche con un torneo abi 


to de snowboard, es decir, 


para los “expertos” que ya 
aprendieron cómo tirarse 
por las blancas laderas 


única tabla tipo skate. Pa- 
ra ello se construyeron va- 
tías pistas especiales. 
También durante agosto. 
estaciones de servicio y 
puntos de venta de Barilo- 
che y San M serán 
centros de actividades . 
promocionales de la mar- 
ca. La participación de - 


Lucky Strike en el merca- o 


do local aumentó un 25 
por ciento el año pasado y 
durante el pri z 

- tre del 99 se in 


hos 


Libros 


La Globalí- 
zación. 
Consecuen- 
cias huma- 
nas, de Zyg- 
munt  Bau- En 
man, acaba : 


LE ELOSRLIZECION 


de ser publicado en caste- 


llano por el Fondo de Cul- 
tura Económica. El libro 
busca desentrañar las raí- 
cesylas consecuencias so- 
ciales del proceso globali- 
zador de la economía. Así, 
analiza la profundización de 
la desigualdad y la estrati- 
ficación social que plantea 


la globalización. Desde una. 


perspectiva espacial, mien- 
tras algunos grupos de la 


sociedad se vuelven verda- 


deramente “globales”, otros 
quedan retenidos en su “lo- 
calidad”, “un trance que no 
resulta agradable ni sopor- 
table en un mundo en el que 
los globales dan el tono e 
imponen las reglas del jue- 
go de la vida”. 


Lucky Strike, una de las 
ionales de 


del Cerro Catedral enuna 


Solidaridad Juan Carlos de Pablo escribió en la 
. newsletter Contexto que “la mitad de los 
* inscriptos en alguna AFJP no está efec- 
* tuando sus aportes porque está desocu- 
pado, porque su empleador lo engaña y 
no tíene chances de defenderse...”, et 
¡ cétera. Y dice más abajo: “Mucho me te- 
¡mo que, con apoyo de periodistas y sa- 
: cerdotes, los legisladores del futuro van 
Y) a legislar un impuesto que pagaremos 
«E. quienes juntamos para nuestra propia ju- 
xx, : bilación, para también tenderle una ma- 
4] no fraterna a quienes hoy no están apor- 
Ú tando”. No estaría tan mal, al fin y al ca- 
“bo, dadas las razones que tienen los ac- 
E! tuales evasores, según él mismo apunta. 
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| mil millones de dólares es valor de la 
marca Coca Cola según un estudio 
reciente de Interbrand. Esta consultora 
ternacional, que pertenece al grupo 
-Omnicom, determinó que la segunda 
arca de mayor valor en el mundo es 
: (57.000 millones), de Bill 
»guida por IBM (44.000). Le 
valor General Electric y Ford. 


- La economía es lapenosa 


elaboración de lo obvio. 


El acertijo 
Un comerciante deci 
“Vender úna colección: 
.monedas de oro atres 


Critica 


desempleo alcanzó guaris- 
mos nunca vistos, al igual 


2 no... Estamos inmersos en 
- una profunda recesión con 
pronóstico reservado.” Esta 


so órgano de la Cámara Ar- 


dad (el apellido está omni- 
cio del estudio jurídico de 


y Seguridad). Ahora bien: 


¡| Ranking 

| YPF, la compañía de mayor facturación en la Argentina (5500 
millones), es la única empresa local que logró figurar entre las 
¡primeras 15 del ranking latinoamericano en 1998 que publica 
¡la revista América Economía. Los tres primeros puestos se los 
¡ repartieron las petroleras de México, Venezuela y Brasil —en 
ese orden= con ventas anuales de 27.267, 25.256 y 14.904 mi- 
llones de dólares respectivamente. Sa 


Pemex 


petróleo (M) 


Pdvsa petróleo (V) 

| Petrobras petróleo (B) 

| Telmex telecomunicaciones (M) 
CFE electricidad (M) 


General Motors 
Electrobras 


automotriz (M) 
electricidad (B) 


Volkswagen automotriz (B) 
¿- G.Motors (GMB) automotriz (B) 
Chrysler automotriz (M) 
¡Petrobras Distribuidora petróleo (B) 
| Carrefour comercio (B) 
E YPE petróleo (A) 
| Cifra comercio (M) 
| Volkswagen automotriz (M) 


| Notas: (M) México, (V) Venezuela, (B) Brasil, (A) Argentina. 
í Fuente: América Economía. 


“La sociedad en su conjunto 
se ha pauperizado, la tasa de 


que el endeudamiento exter- 


gentino-Armenia. El artículo 
lleva la firma de Manuel Ars- 
lanián, presidente de la enti- 


León Carlos Arslanián, mi- 
nistro bonaerense de Justicia 


A A rc ii barca 


¡breve cita da una idea del im- 

-— placable tono crítico hacia la 
gestión menemista que rezu- 
ma el editorial de AZK, lujo- 


presente en la cámara y en su 
revista, que incluye un anun- 


presidente honorario y funda- 
dor de la cámara es Eduardo 

Backchellián, dueño de Gatic 
y uno de los empresarios más 
mimados por Carlos Menem, 


O 


Producción Pablo Ferreira 


Por Maximiliano Montenegro . 


Los empresarios no se cansan 
y de denunciar el “problema de 
competitividad” que enfrentan las 
compañías argentinas. La mayoría 
lo atribuye al atraso cambiario, que 
encarece en dólares los salarios y 
los productos argentinos, mientras 
abarata los importados. Y propo- 
nen flexibilidad laboral, con la es- 
peranza de-que los salarios de los 
trabajadores se alineen con los que 
pagan sus competidores en Brasil 
oen el sudeste asiático. Sin embar- 
go, lasempresas argentinas funcio- 
nan hoy en base a una singular 
ecuación: sueldos del Primer Mun- 
do para los gerentes y salarios del 
Tercer Mundo para los empleados 
no jerárquicos. Según el último in- 
forme del World Economic Forum 
(WERE), el house organ del esta- 
blisment económico internacional, 
los salarios de los empleados rasos 
argentinos son mucho más “com- 
petitivos” a nivel mundial que los 
de sus patrones. 

En el reporte de competitividad 
elaborado por el WEE, que este año 
descendió a Argentina seis puestos 
(del 36 al 42), los salarios ocupan 
un lugar destacado. La razón es que 


incluso en aquellos sectores que 
utilizan alta tecnología e insumos 
intermedios, su peso en la estruc- 


riales, se desagregó l; 
remuneraciones de un 
cinco categorías comp 


tura final de costos.es todavía con-  doel mundo: 
siderable. De hecho, se- za, chofer, secretaria! 
gún el estudio, repre- va, gerente intermedio 
sentan alrededor del 60 perior. En todos. 


ron sueldos de bo! 
do aportes patronales: 
cialesen cabezade) z 
poco se incluyeron tickels dew 
da, premios, participaciónaa 
ría u otros beneficios adicio 
“Esto puede estarsubyaluanddls 


por ciento de los costos 
deproducción de laeco- 
nomía. 

La investigación se 
basa en una encuesta re- 
levada en 59 países a ca- 
si cuatro mil empresa- 


rios, la mitad del sector lario de los niveles gerenales 
manufacturero. Para ro como no se pregunta porelwk 
evaluar las escalas sala- do de los CEO (el presidente 

empresa), para quienes estos inte 


tivos tiene un fuerte peso ens 
gresos, sino de los niveles ger 
les, la subvaluación no pued 
muy grande”, aclara el estudio 
El informe del WEF se úl 
procativamente, con una pregié 
¿Está usted mal pago? Losg 
tes de empresa en la Argentinsi 
diferencia desus empleados Mié 
nen de qué quejarse. Como bé; 
muestran los siguientesresulió 
4 En promedio, un Ae al 
tino gana en mano Casi 
ales unos 8300 metí, 
les. En el ranking de 59 país 
WEF, es el octavo mejorsuelltf? 
ra esta catan se a ca 
or los haberes de loS 
Canos: 132 mil dólares amé 
Así, los argentinos cobran '! 
por ciento del sueldo de sus“ 
as norteamericanos. , 
$ Además delos norteameió” 
sólo los gerentes en Suizl ld 


Remuneración 
del gerente 


—anual, de bolsillo, 
sin aguinaldo— 
Puesto (sobre 59 países) U$S 


-87 E 
Fuente: WEF. 


¿Salarios globalizad 
La globalización parece: os 
jando de lado a obreros y em : Taso 
la desigualdad en el reparto de los Ingresos 

cada país. Pero el WEF advierte que esta 


dólares al año (el 1,1 por ciento que: 
cluso en países capitalistas, como In 
sólo a 12 mil y 39 mil dólares , TESPE 
tos términos, no hay duda de que los ejecutt: 
balizado de una manera vertiginosa. 
El estudio también destaca que ( 
la misma categoría laboral por secto: 
empresas de refinería de petróleo, e 
gar a sus choferes entre un 20 y un- 
las secretarias de los bancos gan 
más que las de otros sectores 
Por otro lado, la encuesta 
talismo: “Las compañías qu 
en los tres años previos tiend 
a sus managers, pero sólo a los ejecut 
nuales o secretarias”, afirma el e tudi 


Kong, Dinamarca, Luxemburgo, 
Alemania y Francia ganan más que 
los argentinos. En cambio, ejecuti- 
vos de varios países del Primer 
Mundo perciben sueldos menores: 
Japón, Inglaterra, España, Canadá, 
Bélgica e Italia, entre otros. 

4 Midiendo contra países de simi- 
lar desarrollo económico, los ma- 
nagers argentinos son privilegia- 
dos: ganan casiun20 por ciento más 
que sus pares mexicanos, 40 por 
ciento más que los chilenos, 70 por 
ciento más que los brasileños y 150 
por ciento más que los coreanos. 
% Un ordenanza de limpieza enuna 
empresa argentina cobra 6 mil pe- 
sos al año. Es decir, apenas el 24 
por ciento del salario de un suizo, 
que es el empleado de este oficio 
mejorpago enel mundo (25 mil dó- 
lares al año). En el ranking, queda 
relegado al puesto 27. 

% No hay trabajadores de limpie- 
za del Primer Mundo que cobren 
menos. En países del sudeste asiá- 
tico, como Corea o Taiwan, ganan 
más. Pero también es cierto que en 
Chile, México y Brasil perciben sa- 
larios menores. 

4 El chofer en la Argentina cobra 
9600 dólares o pesos al 


año. Es el 26 por ciento ? 2 
Q 


de lo que gana su cole- 
ga suizo, que se ubica al 
tope de la tabla salarial. 
También aparece en el 
puesto 27 del ranking, 
detrás de todos los cho- 
feres del Primer Mun- ¿ 
do y de los asiáticos. a: 
4 En términos inter- %, 
nacionales, las secre- 


Salario de 
empleado 
de limpieza 


-anual, de bolsillo, 
sin aguinaldo— 


Puesto (s 


: 


Fuente: World Economic 
Forum. : 


tarias argentinas no están tan mal 
remuneradas. Figuran en el lugar 
21 del ranking y cobran el 43 por 
ciento de las suizas que, de nuevo, 
son las mejor retribuidas. En la 
comparación internacional, siguen 
el mismo patrón de ordenanzas y 
choferes. 


Más caros que el mejor 


La sobrevaluación del peso que 
los economistas estiman en alrede- 
dor del 25 por ciento— tiende a “in- 
flar” los salarios locales en dólares. 


Rendimiento: “Si se 
tiene en cuenta la 
productividad, los sueldos 
de los gerentes argentinos 
aparecen todavía más 
exagerados en términos 
internacionales”. 


Más simple: unargentino puede co- 
brar un sueldo más alto que un co- 
reano en dólares, pero, después de 
pagar alimentos, vestimenta y ser- 
vicios a los precios locales, tal vez 
le resulta más difícil llegar a fin de 
mes. Sinembargo, lo notable es que 
ni siquiera en dólares los emplea- 
dos rasos de las empresas argenti- 
nas logran escapar a pagas del Ter- 
cer Mundo. 

La mejor manera de medir si un 
salario está por encima o por deba- 
jo del abonado en otros países es 
considerando el rendimiento del 
trabajo. Como advierte el WEE, “lo 
que importa son los salarios ajus- 
tados porsu productividad” porque 
“países altamente productivos pue- 
den sostener salarios elevados”. 


- Entonces, “los problemas de com- 


petitividad aparecen sólo cuando 
los países tienen salarios más altos 
que otros países igualmente pro- 
ductivos”, explica el informe. 
Más deuna vez, los dirigentes del 
Consejo Empresario o de la Unión 
Industrial Argentina suelen quejar- 
se de que deben costear salarios de- 
masiado elevados paraocupaciones 
queno son tan productivas como en 
el Primer Mundo o en el sudeste 
asiático. Sin embargo, si se tiene en 
cuenta la productividad, son los 
sueldos gerenciales los que apare- 
cen todavía más exagerados en tér- 
minos internacionales: 
4 La paga de los ejecutivos argen- 
tinos es la sexta más alta de los 59 
países encuestados. A decirverdad, 
las remuneraciones de los gerentes 
de otros países latinoamericanos 
(México, Bolivia, Brasil y Chile) 
también resultan desproporciona- 


dos, muy por encima de los nive- 
les del Primer Mundo. 

9 Sise considera su productividad, 
los ordenanzas de limpieza argen- 
tinos son todavía más baratos a ni- 
vel internacional: se ubican en el 
puesto 30 del ranking. Y los cho- 
feres no son mucho más caros: su- 
ben del puesto 27 al 18. Las secre- 
tarías si dan un salto grande: del 
puesto 27 al 8. Pero en todos los 
casos la retribución está en línea 
con la de países de desarrollo simi- 
lar, tanto latinoamericanos (Brasil, 
México, Chile) como del sudeste 
asiático (Corea, Indonesia). 


Viveza criolla 


El WEF prefiere no enfatizar en 
el caso argentino. “Los latinoame- 
ricanos son países de bajos salarios 
para el empleados rasos y son, de- 
cididamente, países de altos suel- 
dos para los ejecutivos”, afirma. Y 
lo explica por “cuestiones cultura= 
les”: “Puede ser que los gerentes 
estén más integrados al mercado la- 
boral norteamericano, de modo que 
sus sueldos son ajustados hacia los 
niveles de Estados Unidos”, asegu- 
ra. Luego agrega que “tal vez este 
patrón también esté influenciado 
por el hecho de que la negociación 
salarial es menos rígida y centrali- 
zada que en otros países”, como en 
Europa o el sudeste asiático, don- 
de se fijan escalas salariales por in- 
dustrias o sectores. Curiosamente, 
los empresarios quieren negocia- 
ciones descentralizadas de los sa- 


larios de los trabajadores, obvia- 
mente no para subirlos. Porsupues- 
to, hay otras explicacio- 
nes más- simples. Una: 
“vivezacriolla”. Otra: co- 
mo sugirió un economis- 
ta que prefirió reserva, 
que los sueldos de losma- 
nagers autóctonos con- 
templen un “plus” por 
resguardar secretos cla- 
ves de la empresa, no de 
innovación tecnológica 
sino de rendición conta- 
ble ante el fisco. 


Salario de 
secretaria 
administrativa 


—anual, de bolsillo, 
sin aguinaldo— 


Puesto (sobre 59 países) U$ 
ES z Suiza 2 RIOS e 


Unidos 


Fuente: WEF. 


“Peluquería ejecutiva 


Cortes de pelo 


ii que compra 


íuna secretaria 


—Salario anual dividido 


corte de pelo— 


Fuente: WEF. 


por el precio local de un 


Puesto (sobre 59 países) U$S 
A 


1050. 


¿Cuántas sesiones de peluquería paga- 
ría una secretaria con su salario? En la Ar- 
- gentina, con el sueldo de un año, 1200 cor- 
- tes de pelo (¿sin lavado?). En India, 3840 

cortes; en Estados Unidos, 2000: en Mé- 
xico 1380; en Brasil 1196; y en Chile, 


No es un chiste machista. Aunque pa- 
rezca superficial y prejuiciosa, la pregun- 
ta no es trivial: sirve para medir el poder 
de compra salarial en diversos países de k 5 es ' 
un servicio no comercializable internacio- “Cal E. «E_ a 


CoMpEMIVIdAd 


% Según un informe del 
World Economic Forum, el 
house organ del poder eco- 
nómico internacional, las 
empresas argentinas pagan 
sueldos del Primer Mundo a 
los gerentes y salarios del 
Tercer Mundo a sus emple- 
ados rasos. 


4 Los salarios de obreros y 
empleados no jerárquicos 
argentinos son mucho más 
“competitivos” a nivel inter- 
nacional que los de sus pa- 
trones. 


4 Los ejecutivos argentinos 
son los octavos mejor remu- 
nerados, de un ranking:que 
incluye 59 países. Si se 
considera su productividad, 
son los sextos mejor retri- 
buidos. 


4 Ganan más que muchos 
países del Primer Mundo, 
como Japón, Inglaterra, Es- 
paña y Canadá, entre otros. 
Un 20% más que sus pares 
mexicanos, 40% más que 
colegas chilenos, 70% más 
que los brasileños y 150% 
más que los coreanos. 


4 En cambio, los emplea- 
dos de limpieza, choferes y 
secretarias de las empresas 
argentinas quedan relega- 
dos entre los puestos 20 y 
30 de la escala mundial de 
salarios. 


nalmente (nadie se va a cortar el pelo a Uruguay porque le parezca 
caro el coiffeur del barrio). Supuestamente, la Convertibilidad, con 
dólar atrasado, permitió que se encarecieran mucho más los servi- 
cios (desde los cortes de pelo hasta el teléfono), sin competencia 


importada posible. - 


El informe del WEF lo confirma. El poder de compra de una se- 
cretaria argentina, en términos de cortes de pelo (a 15 pesos por ca- 


beza), cae al puesto 33 del ranking, bien por debajo de su ubicación, 
tanto por nivel de salario (27), como por sueldo ajustado por rendi- 
miento (18). Además, ratifica que el poder de compra del trabaja- 
dor argentino, al menos medido por estos servicios, está muy por. 
debajo de otros países del Tercer Mundo. e 
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$ La convocatoria multi- 
sectorial exigirá que se fre- 
nen las importaciones 
brasileñas para “ponerle fin 
al estado terminal” en que 
se encuentra la industria 
zapatera. 


% Los empresarios de la 
Cámara que llevaran la voz 
cantante en la movilización 
del jueves amenazan con 
que se cerrarán más de 
500 empresas y aseguran 
que se perderían 18 mil 
puestos directos de 
trabajo. 


0 Afirman que la avalan- 
cha de importaciones 
brasileñas es una realidad 
en el sector y denuncian al 
secretario de Industria 
porque “nunca se dignó a 
recibirnos”. 


Ml mercados? 


ta recuperación. 


cn 


agudizaría? 


[IRIS ENE ADA ME IA ELLE 


ací) al hilo 


"Deben mantener la estabilidad" 


Por David Cufré 
: 1 ¿Se profundizó la caída de ventas en los super- 


—En Disco lo que pasó en el primer semestre fue 
que la facturación cayó un 7 por ciento respecto del 
año anterior, pero el volumen de ventas se mantuvo 
estable. La baja se dio por la disminución de precios 
y por la elección del público de productos más eco- 
nómicos. En épocas de crisis, la gente de- 4 ¿Qué es lo primero que deberá ha- 
- ja de comprar alimentos de alto precio o ; s 
_prescindibles, como productos congela- 
dos, lícores y gaseosas, y elige las mar- 
cas más baratas. También bajan las ven- 
tas de artículos de limpieza. Este mes, el 
' nivel de facturación sigue alrededor de 7 
puntos por debajo de julio del '98. Esta- 
mos en una meseta que se mantendrá por 
dos o tres meses, y después habrá una len- 


¿Qué opina de las expresiones de 

Eduardo Duhalde sobre la deuda externa? 

Forman parte del contexto de la campaña elec- ra los últimos meses de este gobierno debe- 
toral. Pero los mercados están muy sensibilizados 
por las últimas crísis e interpretan sus dichos como 
una primera señal de que algo complejo podría pa- 
sar en un eventual gobierno de Duhalde, Creo que 
no es una idea feliz que los candidatos incluyan el 
tema de Ja deuda en el debate de campaña. Tampo- 
co es una buena señal la pelea de Roque Fernández 
con otros funcionarios del Gobierno, 

¿Sí Roque Fernández renunciara, la crisis se 
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Por Hebe Schmidt 


“La Secretaría de Industria es- 

tá acéfala: Alieto Guadagni no 
sabe, o no quiere tomar decisiones 
que le competen a un funcionario 
que detenta su cargo, en defensa de 
la industria nacional”, dijo a Cash 
Carlos Bueno, presidente de la Cá- 
mara de la Industria del Calzado 
(CIC). En lo que se ha convertido en 
todo un clásico del final de manda- 
to menemista, el próximo jueves, los 
trabajadores de las industrias del cal- 
zado, cuero y proveedores del rubro 
marcharán hacia Plaza de Mayo y al 
Ministerio de Economía donde re- 
clamaran “medidas urgentes” para 
el sector. 

La convocatoria multisectorial 
exigirá que se frenen las importacio- 
nes brasileñas para “ponerle fin al 
estado terminal” en que se encuen- 
tra la industria zapatera. Para ello, la 
CIC pide que se invoque la resolu- 
ciónnúmero70 dela Asociación La- 
tinoamericana de Integración (Ala- 
di), que permite aplicar medidas de 
salvaguardia en el Mercosur. Las 
mismas fueron reglamentadas a tra- 
vés del decreto 1056 en septiembre 
de 1996, y rigen para los países ex- 
tra Mercosur. 

Brasil fomenta sus exportaciones 
con destino al Mercosur con subsi- 
dios de tipo financiero, impositivo y 
reintegros. Según afirman los diri- 
gentes del sector, esto le representa 
una ventajacompetitiva del orden de 
entre 40 y 50% sobre el producto ar- 
gentino. Así, un par de zapatos que 
llega de ese país cuesta 6 dólares, 
cuando uno fabricado aquínunca ba- 
ja de los 11 o 12 pesos. La produc- 
ción total anual nacional ronda los 
S6 millones de pares. En tanto, se 
importan otros 150 millones, de los 
cuales, un poco más del 50% es de 
origen brasileño. En 1980, la pro- 
ducción anual superaba los 115 mi- 
llones de pares, pero entre 1991 y 
1995 se cerraron enel país, de acuer- 
do con la Cámara del Calzado, 997 
fábricas y se perdieron 14.400 pues- 
tos de trabajo. 

La tan temida pesadilla de la ava- 
lancha brasileña parecer estar ha- 
ciéndose realidad en la industria del 
calzado. Sólo durante los primeros 
cinco meses de este año, Brasil co- 
locó en el mercado argentino más de 


NS 


5% 


Sandra Cartasso 


Industriales del calzado reclaman 


'"zapalazo 
contrá Menent 


Los industriales del 

calzado se movilizan 
el jueves a Plaza de 
Mayo en reclamo de 
protección contra las 


importaciones. 


4,5 millones de pares por un valor al 
consumidor cercano a los 158 mi- 
llones de dólares, cuando en el *98 
la importación total no superó los 80 
millones. 

Desde 1995, las exportaciones 
brasileñas de calzado aumentaron un 
685% en dólares y el 628% en vo- 
lumen. Según estimaciones de la 
Asociación Brasileña de la Industria 
del Calzado (Abicalzado), antes de 
finales del año 2000, exportarán en- 
tre 17 y 18 millones de pares, lo que 
incrementaría su presencia en un 60 
por ciento en este segmento. 


Carlos Paciarotti 


Director de Supermercados Disco 


No lo veo como una posibilidad cierta. De to- 


dos modos, habría que ver en qué condiciones se 


financieros? 


seguirán. 


rán soportarse convulsiones en los mercados 


=Las caídas fuertes que se dieron en las últimas 
dos semanas fueron por hechos muy puntuales. En 
un caso obedecieron a las declaraciones de Duhal- 
de. En otro, a los tironeos con el Ministerio de Eco- 
nomía. Son situaciones que no tienen que volver a 
darse. Pero tal vez sea una expresión de deseos su- 
poner que las oscilaciones bruscas en la Bolsa no 


daría esa eventual salida. También había una gran 
preocupación cuando se hablaba de la renuncia de 
Cavallo, pero después no pasó absolutamente na- 
da. En este caso podría pasar algo similar. Pero si 
Roque renunciara porque el Gobierno quisiera au- 
mentar el gasto público, en ese caso sí habría gran- 
des problemas. 


cer el próximo gobierno para supe- 
rar la crisis? 
=Los candidatos con chances de ganar 
tienen dos cosas muy claras. Saben que de- 
ben mantener la convertibilidad y la esta- 
bilidad. Son elementos que se han ganado 
a costa de mucho sacrificio y a los que no 
estamos dispuestos a renunciar. Pero el 
próximo gobierno tendrá que mejorar la 
eficiencia del gasto público y la distribu- 
ción del ingreso. Con.eso, estoy engloban- 
do las mayores tareas pendientes, 


De los 21 millones de pares que 
ingresaron en el país durante el año 
pasado, 10 millones llegaronde Bra- 
sil y el resto, de otros países. Si bien 
todavía no se tienen cifras precisas, 
las exportaciones locales están casi 
paralizadas, la cadena de pagos se 
cortó y los despidos y suspensiones 
se multiplicaron. 

Para antes de fin de año, los em- 
presarios de la Cámara que llevarán 
la voz cantante en la movilización 
del jueves amenazan con que se ce- 
rrarán más de 500 empresas (un ter- 
cio de las que existen actualmente) 
y aseguran que se perderían 18 mil 
puestos directos de trabajo, cifra que 
treparía a los 80 mil, contabilizando 
los indirectos, en industrias vincula- 
das con la zapatera. 

“Alieto Guadagni está al tanto de 
nuestra situación, pero nunca se dig- 
nó a recibirnos”, explicó a Cash el 
secretario de la CIC, Héctor Pietra- 
nera. Los representantes del sector 
fueron derivados, en ciertas ocasio- 
nes, a los subsecretarios de Indus- 
tria, Miguel Cuervo, y de Comercio 


Genuflexos: Los 
dirigentes del sector 
calificaron a los 
subsecretarios Miguel 
Cuervo y Félix Peña 
de “genuflexos” e 
“inoperantes”. 


Exterior, Félix Peña, a quienes Bue- 
no calificó de “genuflexos” que “no 
están dispuestos a emitir una valo- 
ración respecto de la inoperancia de 
su jefe”. 

Desde hace veinte días, represen- 
tantes de la CIC mantienen conver- 
saciones con el secretario de Comer- 
cio exterior de Brasil, Mario Marco- 
nino, y con los dirigentes de Abical- 
zado. Autoridades de Economía y de 
Comercio Exterior locales pidieron 
a la CIC que negociara la autolimi- 
tación de las exportaciones por par- 
te del país vecino. “Esto, evidente- 
mente, es una ingenuidad por parte 
del gobierno argentino, ya que na- 
die que tenga oportunidad de ven- 
der va a dejar de hacerlo”, señaló 
Bueno. 

“Este es el momento justo para to- 
mar medidas que reflejen una polí: 
tica activa en defensa de la industria 
nacional. Si el Gobierno no lo hace, 
en poco tiempo más no sólo dejare- 
mos de exportar sino que también 
veremos cómo se extingue nuestro 
mercado interno, dador de trabajo y, 
a su vez, de consumidores”, conclu- 
yó el dirigente empresario en tono 
combativo, 


prese . j 
inicio había una” 
cionaria, 5: 

¡ón de peer 
constelaci cncles 


terioraban 01% 


do reducir ese CO 


idad como uno más de los planes de ajuste 


los motores apagados 


Para Guillermo Vitelli, 


autor de “Los dos 


siglos de la Argentina, 


Historia económica 


comparada” (Ediciones 


Prendergast), la lógica 


de la Convertibilidad 


coincide con la de los 


anteriores planes de 
ajuste. Aquí explica 
por qué y cuáles son 


sus consecuencias. 


obtenía siempre, desde los años 
“50, moviendo los precios relati- 
vos. Ese shock de precios siempre 
produjo, al inicio del plan, un que- 
do en la economía por el cambio 
en los referentes, en las reglas de 
juego. Muy pronto sobrevenía sin 
embargo un salto en la inversión 
por la entrada de capitales y la ca- 
ída del salario. 

—Pero todo plan quebró tarde 
o temprano... 

—Porque ese mecanismo no ge- 
neró estabilidad, ni tampoco la re- 
producción del crecimiento. En to- 


do plan de ajuste el primer precio 
en quebrarlo fue el salario. Ningún 
plan tuvo capacidad de absorber 
una mejora salarial porque la esen- 
cia del crecimiento era la caída del 


salario. Como éste era el precio más . 


deprimido, surgía una obvia presión 
social pararecomponerlo. Larepre- 
sión podía postergarla, pero en al- 
gún momento la recomposición sa- 
larial se hacía efectiva. Cuando es- 
to ocurría, la inflación se acelera- 
ba, acercando la perspectiva de una 
devaluación, lo que desataba una 
corrida cambiaria, aumentos de ta- 


El día en que se rompa 
El tiempo se puede volar planeando, sin motores? 


nico motor de la Convertibilidad es la entrada de capitales. Si 


los meras sn o y convali an la e de ae 


Gmnten/- 


sas de interés al inicio para retener 
los capitales, hasta que finalmente 
se iban todos. Por lo tanto, el tema 
de la caída argentina es el tema de 
sus planes de ajuste. 

—¿El Plan de Convertibilidad 
es un plan de ajuste más? 

—Este tiene características distin- 
tas. Una es la supresión de la exi- 
gencia de liquidarlos dólares logra- 
dos con las exportaciones. Antes 
había una estacionalidad en el tipo 
de cambio. Cuando se levantaba la 
cosecha fina, en diciembre y enero, 
el sector agropecuario demandaba 
una devaluación. Ese era un lobby 
prodevaluación. Si el plan llegaba 
a sus momentos críticos para esa 
época del año, su ruptura era inevi- 
table. Por eso el Plan BB quebró en 
diciembre. Ahora que no hay obli- 
gación de liquidarlas divisas, aCar- 
gill yanole interesala devaluación. 
Lo mismo pasó con las privatiza- 
ciones. Estas eliminaron las tarifas 
como instrumento de política pú- 
blica. Antes eran un punto esencial 
en el modo de acumulación de la 
Argentina. Eso dejó de ser, 

—¿También su lógica es dife- 
rente? 

—No: este plan sigue con la mis- 
ma lógica de los anteriores. Es de- 
cir: tasas de interés internas más 
altas que las internacionales, atra- 
yendo divisas desde la rentabili- 
dad financiera. El otro punto es el 
salarial: acá no hay recomposición 
del salario porque hay 15 por cien- 
to de desocupación. Este desem- 
pleo funciona en la lógica de atra- 
sar la ruptura del plan. Y cuanto 
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más se atrasa esa ruptura, mayor 
es el endeudamiento, porque es 
más prolongada la permanencia de 
los capitales, obteniendo rentabi- 
lidades mayores que las externas. 
Con la devaluación se licuaría la 
rentabilidad. 

—¿También con este plan fal- 
tan motores de crecimiento? 

—Desde la historia, un motor 
básico fue la incorporación de re- 
cursos naturales. El otro funda- 
mental fueron las revoluciones 
tecnológicas. En la Argentina de 
los *90 no visualizo nada, desde 


Convertibilidad: “El 
desempleo evita la 
recomposición salarial, 
atrasando así la ruptura 
«del plan, lo que hace que 
siga creciendo el 
endeudamiento”. 


los recursos ni desde la tecnolo- 
gía, que movilice el crecimiento. 
El otro motor que siempre actuó 
en las economías fue el encade- 
namiento histórico. Un ejemplo 
gráfico: las automotrices estadou- 
nidenses de principios de siglo se 
formaron en algunos casos por la 
unión de fábricas de bicicletas. 
Este punto lo veo muy crítico en 
la Argentina porque desde Martí- 
nez de Hoz han venido destruyén- 
dose las organizaciones industria- 
les. El país fue hacia el commo- 
dity, perdiendo capacidades téc- 
nicas en lo productivo. 


4 Ante la falta de motores 
de crecimiento, el Estado 
apeló a los planes de 
ajuste como elementos 
movilizadores de recursos. 


4 En cada plan, las tasas 
de interés internas se posi- 
cionaban sobre las interna- 
cionales, atrayendo capi- 
tales. 


El primer precio en que- 
brar cada plan de ajuste 
fue el salario. Ninguno fue 
capaz de absorber la 
recomposición salarial. 


4 Al eliminarse la exigen- 
cia de liquidar las divisas 
de exportación, se desar- 
mó el principal lobby prode- 
valuación. 
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Alpargatas. La empresa 
textil adquirió las marcas 
de calzado deportivo 


Umbro y Avia, mediante 


las cuales distribuirá pro- 
ductos en la Argentina, 
Uruguay y Paraguay. Al- 
pargatas está diseñando 
una estrategia que le per- 
mita salita flote. 


Emisiones. En medio de 
la crisis, el acceso a finan- 
cilamiento quedó reducido 
a las compañías líderes. 
Durante las últimas dos se- 
manas, el lanzamiento de 
programas de Obligaciones 
Negociables (títulos de 
deuda) se limitó al sector 
bancario (Río, Citibank), a 
las empresas de servicios 
(Telefónica, Telecom, Mo- 
vicom) y Supermercados 
Norte. 


TGS. La transportadora de 
gas controlada por Pérez 
Companc obtuvo ganan- 
cias por 35,3 millones de 
pesos en el segundo tri- 


mestre del año, por debajo 


de los 41,4 millones que 
había logrado un año atrás. 


Fuente: Banco Central. 


Por Claudio Zlotnik 


En la city no existen motivos 
para festejar. Las malas noti- 
cias se van sucediendo una tras 


otra. A un año del inicio del ciclo 
recesivo, los operadores todavía no 
vislumbran la luz al final del cami- 
no y están convencidos de que la 


situación es peor que durante el te- 
quila. Mientras tanto, en la plaza se 
van reflejando los síntomas del 
trance. Los bancos de inversión in- 
ternacionales desalientan la expo- 
sición en la Argentina y el merca- 
do está cada vez más deprimido. 
Encima, retornaron los temores de 
un alza de la tasa en los Estados 
Unidos. 


La última desilusión recibida por 


los financistas fue la rebaja en la 
evaluación que la calificadora de 
riesgo estadounidense Standard «e 
Poor's (S£zP) hizo sobre la Argen- 
tina, al pasar de “estable” a “nega- 
tiva” su perspectiva sobre la econo- 
mía. Aunque esperada por los ope- 
radores de la city dicho sea de pa- 
so, lo más probable es que otras 
agencias de riesgo imiten la actitud 
de SézP—, la novedad no hace más 


Vender: “A los ojos 
externos, los activos 
locales ya aparecen como 
menos interesantes que 
los mexicanos, brasileños, 
chilenos y, en algunos 
casos, que los peruanos”, 


que profundizar el clima de desáni- 
mo que se vive en el microcentro. 

Los bancos de inversión de Es- 
tados Unidos y Europa vienen re- 
comendando a sus clientes desac- 
tivar posiciones en la Argentina. El 
Bilbao Vizcaya, Merrill Lynch, 
Goldman Sachs y hasta la CHI 
(Corporación Financiera Interna- 
cional), dependiente del Banco 
Mundial, ubicaron a unos escalo- 
nes más abajo alos activos locales, 
por lo que éstos ya aparecen como 
menos interesantes que los mexi- 
canos, brasileños, chilenos y, en al- 
gunos casos, que los peruanos. 

Es un clásico que los inversores 


VIERNES 16/07 VIERNES 23/07 
en$ en u$s en$ en u$s 
% anual % anual 
PlazoFijoa30dias 771 62 O 59 
Plazo FIJO a 60 días O LJ... 0%. 
Caja de Ahorto 2 24 ERA 
¿CallMoney 0) 50 z BE O 


Nota: Todos los valores son promedios de mercado. 


PRECIO VARIACION 
(en pesos) (en porcentaje) 
Viernes Viernes Semanal Mensual Anual 
16/07 23/07 

| Acindar 1,050 0,965 -8,1 -10,7 -19,3 
| Alpargatas 0,072 0,069 -4,2 242 457 
| Astra 1,950 1,790 -8,2 2,2 51,7 
Banco Río 4,700 4,250 -9,6 127 -31,1 
Comercial del Plata 0,350 0,332 -5,1 -18,5 -52,9 
Siderar 2,900 2,430 -16,2 -19,3 -8,3 
Siderca 1,400 1,290 -7,9 21 25,4 
Banco Francés 6,050. 5,390 -10,9 ATA 22,6 
Banco Galicia 4,520. 4,120 -8,8 -19,/ 6,4 
indupa 0,605 0,559 -7,6 5,3 -14,0 
Irsa 2860 2,770 -3,1 -10,1 2,9 
Molinos z 1,380 1,470 65 0 -328 
Peréz Compac 5,870 5,750 20 0,0 37,6 
Renaut 1,130 1,080 -4,4 -20,0 0,2 
Sevel 0,630 0,600 48 -229 -40,2 
Telefónica 3,050 2,880 -5,6 4,9 3,5 
Telecom - B,520 4,910 11,3 -10,7 -10,6 
YPF 39,700 40,000 0,8 5 45,0 
Indice Merval 492,970. 469330 -4,8 -5/9 9,1 
Indice General —19:513/440 18.757,470 3,9 52 7,8 


Fuente: Instituto Argentino de Mercado de Capitales. 


Inversores inquietos como en el 


Clima de pesimi 


Argentina está siendo vista con desconfianza por los ban 
Una decisión de la Reserva Federal puede complicar más 


pierdan interés por llevar sus fon- 
dos a los países que se encuentran 
enmedio de una campaña electo- 
ral, pero también es cierto que el de- 
terioro de los números de la econo- 
mía dejan entrever que la recesión 
perdurará y que el próximo ocupan- 
te de la Casa Rosada podría verse 
en aprietos para cumplir con los 
vencimientos de la deuda. Sobran 
ejemplos del camino oscuro por el 
que atraviesa la economía. Los pre- 
cios de las materias primas expor- 
tadas porel país, representativas del 
60 por ciento del total de las ventas 
al exterior, vienen cayendo:en pi- 
cada. A su vez, la recaudación im- 


Incertidumbre. 


La desconfianza de los financial internacionales perdurará Sl menos. 
hasta que pasen las elecciones de octubre. En el exterior, los fondos 
de inversión tienen la convicción de que nadie ejerce el poder total en 
la Argentina y que cualquier medida que lance el Gobierno tendrá 
efectos sobre la economía. Creo que las expectativas recién podrían 
cambiar cuando se produzca el cambio de gobierno, aunque tanto en 
Wall Street como en la city-porteñía existe el consenso de que el ciclo 
recesivo podría extenderse más allá de la fecha de las elecciones. 


Alerta. 


Recomendación. 
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de riesgo Standar E Poor" "Ss se ol alas circunstancia 
.| está atravesando el mercado. Si bien se esperaba qu 
: riesgo iban a modificar sus evaluaciones sobre la: 
nomía, tal movimiento tendrá una implicancia negativa el 
versores internacionales. Estamos atravesando por. 
certidumbre tanto política como económica y no h: 
la situación se vaya a revertir en el corto plazo. 


Alan Greenspan generó una cuota adicional de incertidumbre, alase- 
gurar que elevará la tasa de interés de corto plazo ante la mínima se- 
ñal de que pueda producirse un brote inflacionario en Estados Uni- 
dos. Las próximas semanas serán decisivas para percibir si la Reser-- 
va Federal (banca central estadounidense) aumenta el costo del di= 
nero. En ese caso, el mercado local tendría un elemento más para se= 
guir en el pozo, y se complicarían las perspectivas de la economía. 


Ante este panorama, el pequeño inversor debe manejarse € con mucha 
cautela. El mercado accionario sólo debe ser tomado en cuenta para 
quién piense en una inversión de largo alcance. Si se quiere invertir. 
hasta un máximo de un año, lo mejor sería colocar los fondos en un | 
depósito a plazo fijo o en bonos de corto plazo, ya que dan .rendi- 
mientos de entre 13 y 18 por ciento anual. 


positiva se deprime mes a mes y a 
Roque Fernándezle cuestacada vez 
más caro financiarse. De hecho, el 
denominado “riesgo país” viene 
creciendo semana tras semana, y ya 
se encuentra en un nivel que dupli- 
ca al que existía un trimestre atrás. 

En este marco, sólo las empre- 
sas líderes pertenecientes al sector 
servicios (bancos, compañías pú- 
blicas privatizadas) tienen posibi- 
lidad de lanzar títulos de deuda. Al 
resto se les cierran las puertas pa- 
ra encontrar financiamiento. Si las 
condiciones no mejoran, los pro- 
blemas podrían sucederse durante 
el próximo año. En el 2000, el sec- 


Luciano Rolón 


Analista de Allaría Ledesma 
Sociedad de Bolsa 


La d 


tor privado deb 
mientos con ac: 
por 8400'millon 

Pero las perspectivas 
no terminan ahí. Alan 
el titular de la Re 
(banca central estad 
volvió a alertar que subirá 
de interés de corto plazo an 
nima señal de brote 1 O 
en los Estados Unidos. Los 1 
cistas no tardaron en 
buscaronrefugioen losseguros 
nos del Tesoro estado % 
Otro aumento del costo del dinero 
no haría más que aplastar aún má 
a la ya resentida economía: 


Inflación MA 
(en porcentaje) 


Junio 1998 El 
Julio E 
Agosto De 
Septiembre 00 
Octubre 0. 4 
Noviembre 00 
Diciembre 05 
Enero 1999 4 02 
Febrero > 08 
Marzo 04 
Abril 05 
Mayo 00 
Junio p 


Ultimos 12 meses: -1,3 % 


Depósitos. Ñ 
Saldos al 21/07 -8N' milo 


Fuente: Banco conta 


Internacionales 


PRECIO VARIACION 
(en porcentaje) 
Viernes Viernes Semanal Mensual 


16/07 23/07 


Anual 


Los precios son por la lámina al 100 por ciento de:su valor sin descontar 
las amortizaciones y rentas devengadas. 


Fuente: Instituto Argentino de Mercado de Capitales. 


La parálisis de 
las desmotadoras 


El área sembrada podría reducirse en esta 


campaña a menos de un tercio. Significará 


la quiebra de varias economías regionales. 


Este año apenas se destinarán 200 mil hectáreas al algodón. 


En la última temporada se sembraron 649 mil hectáreas. 


Por Aldo Garzón 


La crítica situación por la que 
atraviesan los productores al- 
godoneros desembocará en una 
brutal reducción del área por sem- 
brarse para la próxima campaña, 
que pasará de las actuales 649 mil 
hectáreas a sólo 200 mil. La Cáma- 
ra Algodonera Argentina señaló 
que quienes se dedican a este tipo 
de cultivos tendrán una merma de 
más de 300 millones de pesos en 
sus ingresos y que no menos de 10 
mil productores pasarán a engrosar 
la lista de los desocupados de aquí 
al. año 2000. 
Las que recibirán el golpe serán 


las economías regionales relacio-* 


nadas fuertemente con el algodón, 
como las de las provincias del Cha- 
co, Formosa y Santiago del Estero, 
además de Salta, Santa Fe y Co- 
rrientes. En algunos casos, como el 
del Chaco, el algodón ha sido, des- 
de hace 50 años, la base principal 
del desenvolvimiento económico 
provincial. Pero ya no es posible 
sostener la economía solamente 
con algodón: la fibra sintética, la 
crisis brasileña, laimportación tex- 
til con dumping y el endeudamien- 
to interno están haciendo estragos 
en los bolsillos de los productores. 

“La enorme mayoría de los pro- 
ductores, además de no tener dine- 
ro para vivir, no ha podido cance- 
lar créditos de campañas anteriores 
y no podrá afrontar los de la actual, 
ya que, en su desesperación por ali- 
mentar a sus familias y poder vol- 
ver a sembrar en la próxima cose- 
cha, retienen para sí mismos todo 


ingreso que perciben por lo que han 
podido cosechar”, dice la Cámara. 

Un estudio de Alejandro Valei- 
ro, especialista de la estación del 
INTA en Famaillá, señala algunos 
puntos importantes para entender 
la crisis algodonera: la participa- 
ción del algodón en el mercado 
mundial de fibras es actualmente 
de sólo el 45 por ciento, con ten- 
dencia a seguir retrocediendo fren- 
te a los productos sintéticos. Bra- 
sil, que produce 400 mil toneladas 
pero debe importar otras 330 mil 
(100 mil de las cuales provienen de 


Impacto: Las 
economías regionales de 
fuerte relación con el 
algodón, como las de 
Chaco, Formosa y 
Santiago del Estero, 
recibirán el golpe. 


la Argentina), ya perdió el 20 por 
ciento de su mercado textil a ma- 
nos de la ropa y tejidos asiáticos. 
“Si, como se pronostica, no hay 
posibilidades de aumento enel con- 
sumo industrial de algodón y si 
China continúa exportando fibra 
como lo hizo la temporada pasada, 
el año comercial algodonero 1999 
puede resultar uno de los más com- 
petitivos de la última década”, es- 
tima Valeiro. Una de las solucio- 
nes, para ese especialista, es prote- 
ger de algún modo la industria tex- 
til del Mercosur, que es el cliente 
más importante de la producción 
regional. Efectivas medidas anti- 
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Exportaciones. Las ven- 
tas agropecuarias al exte- 
rior en el primer cuatrimes- 
tre con destino al Mercosur 
cayeron en un 13 por cien- 
to, en tanto se incrementa- 
ron en un 18 por ciento las 
enviadas a la Unión Euro- 
pea. 


Carnes. Japón aceptó ne- 
gociar las condiciones para 
comprar carnes argentinas 
antes de que se reconozca 
la condición de país libre 
de aftosa sin vacunación. 


Limones. Los limones tu- 
cumanos podrán ingresar 
libremente en los países 
europeos, al haber levanta- 
do Italia y Grecia las res- 
tricciones que impedían la 
importación y comercializa- 
ción del producto. 


dumping serían una parte esencial 
del remedio. 

También los factores climáticos 
adversos'agravan el problema. Des- 
de 1997, son causa de una merma 
de entre el 20 y el 50 por ciento en 
los rendimientos habituales del cul- 
tivo en la Argentina. En la actual 
campaña, por otra parte, se registra 
una caída del 30 por ciento en los 
precios internacionales del algodón, 
el nivel más bajo de los últimos 13 
años. Los 300 millones de dólares 
invertidos en nueva maquinaria de 
cosecha y desmote durante los últi- 
mos seis años resultarán, si conti- 
núa la actual situación, totalmente 
inútiles: esta tecnología sólo sirve 
para el algodón, no es posible “za- 
far” dedicándose a otra cosa. 

* Entre el “95 y el “98, el área sem- 
brada rondó el millón de hectáreas 
anuales. En la campaña 98/99 (que 
se acaba de ejecutar) fue de casi 649 
mil hectáreas. Las 200 mil que se 
prevén para 1999/2000 resultan de 
un análisis hecho por las entidades 
del sector. Simplemente, no hay 
plata para sembrar. Por eso la Cá- 
mara Algodonera pide “un plan de 
salvataje de emergencia, consisten- 
te en la entrega a fondo perdido de 
la semilla, el combustible y un se- 
guro agrícola”, que sirva, al menos, 
para retornar al nivel de las 700 mil 
hectáreas. Además de los 10 mil 
productores, otras 65 mil personas 
viven directamente de la actividad 
algodonera. La crisis repercute fi- 
nalmente en la industria textil, que 
debe pagar más por elalgodón lo- 
cal, lo que debilita su competitivi- 
dad frente a los tejidos importados. 
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Para opinar, debatir, aclarar, 
preguntar y replicar. Enviar por carta 
a Belgrano 671, Capital, por fax al 
43342330 o por e-mail a 
paginal200milenio3.com.ar, no más 
de 25 líneas (1750 caracteres) para 
su publicación. 


Harry el viscoso” 
E JEn tan alegre disposición ven con- 
migo ante el notario, estampa tu firma 
enel contrato y acepta en sus condicio- 
nes que, si allí y en el día indicado no 
A pagas lo adeudado podré cortar una li- 
bra de tu bella carne de la parte de tu 
cuerpo que mejor me plazca” (de 
ylock, “El Mercader de Venecia”). 
Desde Shakespeare a esta parte, el 
“a.b.c.” de todo prestamista se ha basa- 
do en lograr los más grandes intereses 
posibles sólidamente garantizados o 
bien, si el patrimonio del deudor es 
apetecible, apropiarse del mismo me- 
diante el complaciente suministro de 
fondos que se sabe no podrán ser salda- 
dos en tiempo y forma. Llámase a este 
sistema refinanciación o facilidades ex- 
tendidas... ; 

Para algunos que han dejado ya de 
ser jóvenes, vuelve a ser actual —en 
ciertas circunstancias— aquel personaje 
de los viejos dibujitos, “Oily Harry” 
quien, de levita y galera y con la escri- 
tura hipotecaria en su poder, pretendía 
quedarse no sólo con la casa de la abue- 
lita sino con su joven nieta también. 

Lamentablemente, no sólo ha dejado 
de frecuentar las pantallas el odiado 
personaje de entonces sino, también, el 
héroe que frustraba sus siniestros pla- 
nes, relegados ambos a una ficción ar- 
caica y olvidada. Aunque no por todos. 
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- convive con una caída de 
- precios de los bienes del 


inflexibles ala baja. Esto 


- cios). Estos índices vienen 
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jorar la COMP 


Cualquiera que se tome el trabajo de 
- comparar la actual recesión con la de los 1 
¡advertir que el cua- 8 
dro macroeconómico argentino es preocu- e 


últimos 20 años 
pante. Se pueden detectar cuatro grandes 


depresiones en la historia económica re- 
- ciente: dos en la década del *80 (80/82 y 
89/90) y dos en los 90 (94/95 y 98 en ade- 


lante). La gran diferencia entre esta últi- 


«ma que nos toca transcurrir y todas las an- 


teriores reside en que hoy existe un pro- 
ceso deflacionario, con precios relativos 
desfavorables para los sectores producto: 


portante caída de ventas 


agro y la industria, mien- 
tras los servicios (costos de 
los primeros) se muestran 


se refleja en la evolución 
de los índices de precios 
mayoristas (bienes transa- 
bles) y minoristas (servi- 


mostrando comportamien- 

tos profundamente dispa- 
res desde el año 1998: de- [E 
flación en los primeros y 


res de bienes transables. A 
-—Enla actual crisis, laím-- a 


leve inflación en los segundos, que se su- 


man a la distorsión acumulada entre el co- 
mienzo de la Convertibilidad y 1994. 


Es decir, los productores de bienes so- 


portan caídas de sus ingresos por doble 
vía, volumen y precios, y su rentabilidad 
también se ve atacada porque “sus costos” 
no se deflacionan. En todas las anteriores 
recesiones, estos fenómenos (costos y pre- 
cios) jugaron a favor. 

Otro dato novedoso es el comportamien- 
to de las exportaciones. A la caída de los 
componentes del gasto interno (consumo, 


-inversión y gasto público) se suman las 


ventas externas. Cuando uno mira el pa- 
sado reciente, las exportaciones jugaron 
contracíclicamente (notablemente en la 
crisis de la hiperinflación y en el Tequila). 
La caída que se produjo durante el año 
1998 (0,2 por ciento) y la que se espera 
para el presente año(10 porciento) no pue- 
de ser atríbuida sólo al fenómeno de ra- 
lentamiento del comercio mundial. La de- 
saceleración del crecimiento de las expor- 


¿De ilusión también se crece? 


Tome un silbato, llévelo a los labios y sople. Ahora mueva los brazos hacia arri- 
ba y hacia abajo. Luego, al trotecito, dé varias vueltas a la manzana. Por último, re- 
úna todo lo hecho y sume su valor. ¿Que no puede, porque son acciones inmateria- 
les? Sin embargo, tales acciones no son muy distintas de las que se ven ejecutar a 
los árbitros de fútbol; y el estadígrafo que mide el Producto Nacional no hesita en 
incluir el trabajo de los árbitros en el PBI, y ésa es la única medida que tenemos 
para saber si el país crece o no. Y como decimos árbitros de fútbol, decimos innu- 
merables trabajadores cuyo “producto” es incoloro, inodoro e impalpable. El esta- 
dígrafo no duda: el sueldo pagado mide el valor agregado por el trabajador, aun 


cuando pueda tratarse del sueldo de un ñoqui. La suma de todas esas retribuciones 
que puede alcanzar cifras gigantescas— no tiene como contrapartida el menor ob- 
jeto tangible con el cual pudiera construirse, por ejemplo, una pequeña escuela, un 
caminito barrial o una vereda. El padre de la Economía Política, Adam Smith, per- 
cibió que el crecimiento era acumulación de capital productivo, es decir, de bienes 
tangibles, y llamó “productivo” al trabajo cuyo fruto era materia, capaz de ser acu- 
mulada o transferida: “El trabajo del obrero manual se fija y toma realidad en al- 
gún objeto determinado o artículo vendible, que dura por lo menos algún tiempo 
después de terminado el trabajo. Es, como si dijéramos, una cantidad de trabajo al- 
macenada y guardada para ser empleada alguna otra vez en caso necesario. Ese ob- 
jeto, o, lo que es lo mismo, el precio de ese objeto, puede, si fuese necesario, po- 
ner más tarde en movimiento una cantidad de trabajo igual a la que se empleó en 
producirlo. El trabajo de algunas de las más respetables categorías sociales no pro- 
duce ningún valor y no se fija o toma realidad en ningún objeto permanente”. Cual- 
quier economista le hablará de años recientes de alto crecimiento del PBI, pero tam- 
bién podrá señalar el crecimiento del sector servicios; y a la vez la caída de la in- 
dustria lo que cualquiera verifica mirando la cantidad de manufacturas importadas 
que antes producía la industria local, o preguntando a la gente si vive mejor o pe- 
or. ¿Crecimos o creemos tener un PBI artificialmente alto? Haga un test: dé una 
vuelta a la manzana y vea en qué ha mejorado el vivir de sus vecinos =sus casas, 
ropa y consumos— de diez años a esta parte. 
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La recesión actual se agrava cuando se 
la compara con las anteriores ex : 
porque se desenvuelv re la profu 
zación de serios desequil sm: 
nómicos. El desempleo vuelve 1 
estar en la senda ascendente que lo 
al récord histórico en el tequila. 
ción fiscal es 


lico de 130.000 
e dólares, con 
de 


Esto generaunob: 
- todesplazamiento” dels 
“tor privado por parte 
sector público del me 


| Delladodel sector exter: 
no, la economía registr: 
- déficit en cuenta cor 
del balance de pagos (défi- 
cit comercial más pago de 


intereses de deuda externa) que, luego del 


punto de inflexión en 1995, comenzó nue- 
vamente a crecer hasta sobrepasar los 


-14.000 millones de dólares el año pasado. 


Las necesidades de dólares se dan en un. 

escenario de suba de tasa de interés por 
parte de la Fed de los Estados Unidos y - 
una caída notable del financiamiento pri= 
vado externo al país registrado durante - 
1998, que de 12.000 descendió acasi4.000 
millones de dólares. ETE 


= Es imperioso realizar cambios profun- 


dos en la economía argentina. Sin dudas, - 
el más urgente consiste en tomar un pa- 
quete de medidas para comenzar a dejar 
atrás la recesión y mejorar la competitivi- 
dad de nuestra producción. Porque son los 
sectores productores de bienes transables 
los que nos puede ayudar a aliviar el de- 
sequilibrio interno (desocupación), el de- 
sequilibrio externo (déficit en cuenta co- 
rríente) y el fiscal (déficit público). 


* Economista de la Unión Industrial. 


rior y alto prestigio difícil de mantener”. 


* obreros del research cum 
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Un grande 


Los argentinos no somos desagradecidos, pero sí un poco olvidadizos, lo qua | 
veces conduce al mismo resultado. Hoy sabemos (o creemos saber) mu E 
de Evita y Perón y casi nada acerca de Alejandro Bunge. Nació en la ilustre ÑO 
lia de ese apellido, el 8/1/1880, en Buenos Aires. Estudió bachiller y luego bd 
en la Facultad de Derecho y otro en la de Ingeniería de la UBA, que continu9* Sl 
Tecnológico de Hainichen, Sajonia. En 1903 obtuvo el título profesional de ing*- | 
niero eléctrico. Actuó profesionalmente en Gerona, España, en 
quinaria, fábrica de dínamos, turbinas e instalaciones de luz y fuerza. 
fesión nueve años en Buenos Aires, con interrupción en 1909 por estu 
industriales en Alemania. Además encaró estudios económico-sociales EMBA 
cos como jefe de la División Estadística del Departamento Nacional del apio | 
En 1913, la nueva Facultad de Ciencias Económicas de la UBA lo tomó com go 
fesor suplente de Estadística, cátedra cuyo titular era el matemático italiano 
Broggi. En 1915 ascendió a director nacional de Estadística de la Na 
llar la guerra se había frenado un proceso de intensa expansl 
había llegado? El tercer censo nacional se acababa de realizar y 
frutos preciosos para el análisis económico. Con esos datos, Bunge 
ción del ingreso nacional con criterios modernos (la primera estimacioni 
hall) en Riqueza y renta de la Argentina (1917), y como subproducto esti el primer 
to de la vida en la Capital Federal en el período 1910-17, que publicó en 
número (julio 1918) de su Revista de Economía Argentina, y eM 
mitió construir un método de corrección monetaria. Esos trabajos ee  drviigr 1 
admiración del decano E. Lobos y Bunge los comunicó a estudiosos e 
Fisher, interesado en la estabilización del dólar. Bunge y 
reunieron en Washington en enero de 1920. La Academia dee 
lo contó como miembro notable. Su producción como publici 
ria, no igualada por ningún otro economista argentino. Falleció PU a 
el 24 de mayo de 1943. De él dijo Carlos E. Dieulefait: “Hombres 
ingeniero Alejandro Bunge le concedieron ala Direcci 


días Gretchen Morge; 
York Times Service, Lo 


ven impulsadas por u 
lanzamientos, pero la 


indispensable de generar com 
fuertes para los papeles, que v: 
ayudar a sostenerlos, una vez en las 


- pizarras. 


Según un estudio que Tempest Con- 
sultants vienen efectuando desde 
1997, los analistas dedican cada vez 
menos tiempo a su tarea específica, 
que debería ser la tediosa investiga- 
ción básica. Dos años atrás todavía le 
consagraban un 47,6 por ciento de las 
horas trabajadas. Ahora sólo 39,9 por 
ciento. Y los propios analistas antici- 
pan que en el 2000 ese porcentaje ha- 
brá vuelto a bajar. 

A lo que vienen asignando más 
tiempo es a la faena de venderles acti- 
vos a clientes institucionales. Esto es 
el resultado de un cambio en el pro- 
ducto que ofrecen los analistas. No se 
trata tanto de que buceen en los nego- 
cios de una compañía ni descubran fr 
lones o trampas para la inversión, SINO 
de que garanticen que los papeles que 
ellos monitorean tengan quien los 
compre. La profesión, así vista, no 
ofrece grandes peligros mientras Wall 
Street siga inflando sus índices. Todos 
los que quieren seguir subiéndose a 
ese tren piden que alguien les dé un 
empujoncito, y los analistas están hoy 
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